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STA AKO?

Istrazivac i kreativac koji razmislja kroz dva scenarija — Sta ako da i Sta ako ne. Motivise ga
mogucnost uspeha, ali i strah od propustene prilike. Vas najveci potencijalni zagovornik.
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«STA AKO DA?
MOTIVACIJA KA USPEHU

Ovaj tip zamislja sve Sto moze da dobije ako krene. Novi rezultati, nova iskustva, nove mogucnosti. Pitajte ga: "Zamislite kako izgleda vas
Zivot za godinu dana ako poénete danas." Vizija uspeha ga pokrece.
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XSTA AKO NE?
MOTIVACIJA OD GUBITKA

Jednako ga motiviée strah od propustene prilike. Pitajte ga: "Sta se desava ako ostanete tu gde jeste? Sta gubite ¢ekanjem?" Kada uvidi
cenu neakcije — krece. Oba smera vode do iste odluke.

PRIMERI 1Z ZIVOTA KROZ FAZE LEVKA PRODAJE

Cilj (ko JE VASA ciLyNA GRuPA

PRIMER 1Z ZIVOTA
NUdite program za fotografiju. STA AKO tip nece reagovati na "naucdite osnove." Hoce na: "Sta ako razvijete vlastiti stil koji niko drugi
nema? Sta ako ostanete bez tog znanja dok svi oko vas napreduju?" Oba scenarija — da i ne — aktiviraju ga istovremeno.

STA GA PRIVLACI
"Ima li prostora da ovo prilagodim na svoj nacin? Sta gubim ako ne krenem?"

Svest

PRIMER 1Z ZIVOTA
STA AKO tip privla¢i neoéekivano i originalno. Ako va$ sadrzaj izgleda kao svi ostali — prolazi pored. Ali ako vidi nesto $to ga iznenadi —
nestandardno pitanje, izazov, anketa, provokativna tema — staje. Misli: "Sta ako je ovo ono sto mi treba? Sta ako propustim nesto vaZno?"

STA KAZE U SEBI
"Ovo je drugacije od svega $to sam videla. Sta ako je ovo upravo to $to trazim?"
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Poverenje [ KLJUCNA FAZA ZA OVAJ TIP J
PRIMER 1Z ZIVOTA
TrhZite terapeuta. Prijatelj kaZe: "Ova je otvorena za nove pristupe, ne drzi se krutih formula, koga tretira individualno." STA AKO tip

ocmah rezonuje. Razmislja: "Sta ako mi ona otvori novi ugao koji nisam ni razmatrala? Sta ako ostanem bez tog uvida?" Fleksibilnost
gradi poverenje.

NJEGOVA PITANJA
"Da li je otvorena za drugaciji pristup? Hoce li me slusati ili primeniti formulu?"
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Razmatranje (§TA MU POMAZE DA ODLUCI ]
PRIMER 1Z ZIVOTA
STA AKO tip ne voli kada mu neko kaZe "ovako se radi i ne moze drugacije." Dajte mu opcije i moguénost izbora. Aktivirajte oba scenarija:
"Sta ako izaberete paket koji odgovara bas vama?" i "Sta ako ¢ekate pa izgubite mesto?" Ekskluzivnost i sloboda zajedno ga ubede.

STA MU POMAZE DA ODLUCI
"Mogu li da kombinujem opcije? Sta se desava ako cekam — gubim li nesto?"
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Prodaja

PRIMER 1Z ZIVOTA
STA AKO tip kupuje kada ima osecaj da je on odluéio — ne vi. Dajte mu izbor: "Sta ako izaberete opciju A i odmah krenete? Sta ako
sacekate i izgubite popust?" Cim oseti da ga gurate u jedan smer — odlazi. Cim oseti slobodu uz blagi pritisak scenarija — ostaje i kupuje.

STA GA UBEDI
"Mogu sama da odaberem. Ali ako ne krenem sad — sta gubim?"

eZagovornik KAKO VAS PROMOVI
PRIMER 1Z ZIVOTA

STA AKO tip je vas najmocéniji zagovornik. Komentariée, $eruje, prica o vama svuda — iz ¢istog entuzijazma. Govori drugima kroz oba scenarija:
"Sta ako i ti proba$ — mozda ti promeni sve. Sta ako ne probas i zauviSe ostanes tu gde jesi?" Jedan ovakav zagovornik vredi vise od sto
placenih reklama.

STA GOVORI DRUGIMA
"Morate je isprobati. Sta ako je ovo upravo ono $to vam treba — a propustite?"

E STA SNIMITI ZA DRUSTVENE MREZE ZA STA AKO TIP
1zazovi i ankete — otvorite diskusiju, pitajte za mislijenje - Dva scenarija — pokazite Sta se dobija i Sta se gubi - Ekskluzivni uvidi — iza
scene, ograni¢eno dostupno - Nestandardna pitanja — provociraju razmisljanje - Pri€¢e zagovornika — njihov "Sta ako" trenutak
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